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tnnovations

Quels sont les faits marquants et les chiffres clés de la promotion P
Comment évoluent les parts de voix, les stratégies d'animations, les communications
catalogues ou encore le positionnement prix des distributeurs ?

Quelles sont les catégories de produits les plus mises en avant cette année ?

Les enseignements clés

En 2016, le surgelé reste la catégorie la plus promotionnée en volume mais [‘épicerie se

développe fortement qu'elle soit sucrée ou salée

+1,9% de promotions sur le surgelé en 2016 VS 2015
+9,8% de promotions sur I'épicerie salée et +10,4% sur la sucrée en 2016 VS 2015
Le frais est en recul de -1,8% en nombre de promotion par rapport a 2015

Revue annuelle de 'offre distributeurs

Le seul rapport en hors domicile qui vous permet de comprendre les stratégies des

distributeurs & travers leurs activités promotionnelles

Analyser les stratégies d'offre et de marque des différentes enseignes
Découvrir I'évolution des pratiques promotionnelles des distributeurs

Décrypter leur positionnement prix
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Plan

_ Evolutions de l'activité promotionnelle de la distribution
_ Changement éditoriaux et messages clés

__Analyse des catégories produits mises en avant

_ Opérations promotionnelles et analyses prix
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Les chiffres & retenir : La Promo 2016 b s teion o o B o P He desd

Flapattion du combre 4u ramations (%)
TOTAL AL 2018 2016 vl 2016 v 2015
Moeriary de pronusens 7w oMz 34%
ey s
Pover 4 relerences =7 248 L

fropens
e

T S—— .

. 1 1 “ " «
:l‘\‘"%”u‘ MARGUE NATICHALES 10,191 5cit 9% d POV promo 1 " - .
MDD 0.1 501t 19% de 9DV promo = . . - P :
- & D B '
TSR OHEN ST Les 2 leaders Metro et PRF
trés fortement ses promos en 2016 (rochat uc l’rcﬂdy ot Eur optennc food).
.

g
B o Erp—— o ¥ m.

Méthodologie

Univers analysé :

13 distributeurs leaders (7)de la CHD et prés de 500 parutions catalogues
Période :

Annuel 2016 VS annuel 2015

(1) Brake, Davigel, DS Restauration, France Frais, Gral, Gedal, Metro, Episaveurs, Passion Froid, Pro a Pro, Promocash, Relais
d'Or Miko, Transgourmet
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Bon de commande

Merci de compléter et de faxer cette page au 04.37.45.49.74 ou de nous la faire parvenir a
I'adresse mail suivante : v.alberola@foodservicevision.fr

gvue annuelle de I'offre distributeurs

Tarifs 2017

[ Je souhaite recevoir le rapport « Revue annuelle de l'offre distributeurs »
Version au format papier et PDF + présentation du rapport par un consultant expert

Tarif abonnés Food Service Tracking® Distribution : 2 990 € HT

Tarif non abonnés Food Service Tracking® Distribution : 4 500 € HT

Nom: Email :

Prénom : Tel :

Société : Date:

Adresse : Signature et tampon :
PO :

Conditions de réeglement : 100% a la commande. Réglement a8 30 jours date de facture
Tarification hors frais de déplacement
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