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La Revue
Décisions 
d’achats
Boissons

Décryptez les pratiques 
d’achats des restaurateurs
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Une analyse pertinente du marché pour optimiser vos 
investissements promotionnels
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Un environnement d’achat en mutation…
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Nouveaux 
distributeurs

Inflation

E-commerce

Nouvelles solutions

Une inflation historique qui 
change les comportements 
d’achats des restaurateurs 

La promotion devient un 
levier stratégique pour 
fidéliser et recruter de 

nouveaux clients 

Les restaurateurs n’hésitent 
plus à mettre en concurrence 

leurs fournisseurs et 
s’approvisionner sur de 

nouvelles RTM pour obtenir 
des prix plus compétitifs 
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les circuits d’achats des 
professionnels, leurs 
usages et modes d’achats

Décryptez
une vision par catégorie, 

leurs poids dans les achats 
et la sensibilité à la 

promotion

La Revue Décision d’Achat 2025
Décryptez les pratiques d’achats des restaurateurs, 
optimisez vos investissements promotionnels

Mesurez
l’impact des promotions 
selon les mécaniques dans 
leurs décisions d’achats et 
les leviers déclencheurs des 
achats d’impulsion

Repérez
les leviers d’optimisation 

de votre stratégie 
promotionnelle

Intégrez
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Méthodologie - Le croisement des pratiques des 
professionnels et des stratégies des fournisseurs
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Veille & 
Expertise

Etude 
quantitative 

Data 

Expertise des consultants via l’accompagnement 
réalisées sur les problématiques de logiques 
d’achat des professionnels, des bonnes pratiques 
dans les stratégies pull & push des fournisseurs

Veille multicanale incluant la collecte et le
traitement des informations de la presse
professionnelle

Analyse des catalogues
promotionnels des distributeurs
Food Service tracking ®

240 professionnels indépendants interrogés, par 
téléphone (questionnaire de 20 minutes) :

Restauration à table – 80 interviews
Restauration snacking (restauration rapide et 
boulangeries pâtisserie) – 80 interviews
Café / bars – 80 interviews
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Méthodologie – Focus sur les thématiques des questionnaires 
quantitatifs
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Des études qui révèlent l’étendue des dynamique d’achat.

Volume 
d’achat

Sensibilité 
prix & promo

Top marques 
et boissons

Relation 
distributeurs

Mode de 
commande

Timing et 
anticipation
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Food Service Tracking, l’expertise unique d’analyse des 
promotions
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Une base de données 
exclusive avec 3 ans 
d’historique disponible

Un logiciel d’analyse en 
ligne disponible 24/7

Une couverture de 
21 distributeurs 
leaders du CHD 

Un service de référence 
utilisé par la majorité des 
distributeurs et 
fournisseurs 

+600 catalogues et plus de 
100 000 promotions saisies/an

Une segmentation fine sur 
toutes les catégories 

alimentaires et boissons

Un service qui permet de définir, piloter et ajuster votre stratégie promotionnelle

Des consultants experts de la 
distribution hors domicile à votre service
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AVANT-
PROPOS

Une nécessité 
d’adaptation

Contexte et panorama
1

Pratiques d’achats 
des professionnels

2

Leviers de 
développement

3

Sommaire interactif

Enjeux
4
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1 – Décryptez les pratiques d’achats des professionnels

les circuits d’achats des 
professionnels, leurs 

usages et modes d’achats

Décryptez
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Mesurez
l’impact des promotions 

selon les mécaniques dans 
leurs décisions d’achats et 
les leviers déclencheurs des 

achats d’impulsion

2 – Mesurez l’impact des promotions 
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3 – Intégrez une vision par catégorie 

Intégrez 
une vision par catégorie, 

leurs poids dans les achats, 
la sensibilité à la promotion
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4 – Repérez les leviers de développement de vos catégories 
par distributeur

Repérez
les leviers d’optimisation de 

votre stratégie 
promotionnelle
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La revue Décisions d’Achats, un outil de décision pour piloter 
votre performance

CODIR

Equipe
Commerciale

Vision claire du marché avec une 
compréhension approfondie des 
tendances de chaque segment

Ajustement de vos investissements
pour maintenir la rentabilité tout en 
identifiant les opportunités

Compréhension accrue du marché du RHD 
pour définir des stratégies adéquates 
(développement produit, choix d’activation, 
focus Inno/rénovation..)

Adaptabilité de vos offres face aux nouvelles 
tendances et attentes consommateurs

Préparation de rendez-vous optimisés
lors des négociations annuelles, revues 
d’affaires

Ajustement de vos plans d’actions, de 
vos temps forts pour coller plus finement 
aux attentes du marché

Définition de votre politique 
promotionnelle et de vos mécaniques en 
accord avec les tendances du marché 

Equipe 
Marketing

Formation des 
équipes & des 

nouveaux 
collaborateurs

alors que le marché ne 
cesse de se complexifier



Présentation Décisions D’achats Document confidentielfévrier 26

Tarification 2025

Revue Décision d’achats Boissons

Date de sortie: 1er septembre 2025
12k € HT

Option complémentaire : Analyse Promotionnelle catégorielle À définir selon 
catégorie(s)



Présentation Décisions D’achats Document confidentielfévrier 26

10, rue des Émeraudes, 69006 Lyon
foodservicevision.fr 14

Prenez rendez-vous dès 
maintenant pour transformer 
vos défis en opportunités!Julie FONTES

Channel Manager
Food Service Vision
j.fontes@foodservicevision.fr

http://www.foodservicevision.fr/
https://www.linkedin.com/company/food-service-vision-expert-conseil-etudes/
mailto:j.fontes@foodservicevision.fr?subject=Je%20souhaite%20un%20rendez-vous%20découverte%20pour%20échanger%20sur%20la%20Revue%20Décisions%20d'Achats%202025
mailto:j.fontes@foodservicevision.fr?subject=Je%20souhaite%20un%20rendez-vous%20découverte%20pour%20échanger%20sur%20la%20Revue%20Décisions%20d'Achats%202025
mailto:j.fontes@foodservicevision.fr?subject=Je%20souhaite%20un%20rendez-vous%20découverte%20pour%20échanger%20sur%20la%20Revue%20Décisions%20d'Achats%202025
mailto:j.fontes@foodservicevision.fr?subject=Je%20souhaite%20un%20rendez-vous%20découverte%20pour%20échanger%20sur%20la%20Revue%20Décisions%20d'Achats%202025
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